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Dersin Amaci :

Pazarlama yonetimi dersi, pazarlama yonetimi konusundaki temel kavramlar ve tekniklerini agiklayan bir derstir. Bu dersin amaci, giincel pazarlama yaklagimlarini degerlendirmek ve farkli tiiketici gruplarinin satin
alma ve tuketim davranislarini agiklayabilmektir. Bu dersin sonucunda 6grenci, is yasaminda karsilasabilecedi pazarlama problemlerini taniyabilir ve bunlara uygun ¢oziim 6nerileri gelistirebilir.

Ogretim Yontem ve Teknikleri :
Bu derste pazarlama kavraminin tanimi ile pazarlama faaliyetlerinin etkilendigi gevresel sartlarin incelenmesi ve pazarlama stirecinin elemanlari olan pazarlama karmasinin anlatiimasi ve pazarlama yonetimi
fonksiyonunun uygulanmasindaki ilkelere deginilecektir

Dersin Kaynaklari

Kaynaklan Pazarlama Yo6netimi, Gazanfer Erbaslar, Nobel Yayincilik Pazarlama: 1Ikeler—Y_6netim, Cemal Yiikselen, Detay Yayincilik Pazarlama: Kavramlar-Ilkeler ve Kararlar, Sezer
Korkmaz, Zeliha Eser, Sevgi Ayse Oztlirk, Siyasal Kitabevi Pazarlama ilkeleri, Ismet Mucuk, Turkmen Yayincilik
Yuz ylize

Ders Yapisi

Matematik ve Temel Bilimler Egitim Bilimleri

Miihendislik Bilimleri Fen Bilimleri

Miihendislik Tasarimi Saghik Bilimleri :

Sosyal Bilimler 60 Alan Bilgisi 40

Ders Konulan

Hafta Konu On Hazirlik Dokiimanlar

1 Pazarlama Kavrami Sunum

2 Pazarlama Cevresi Sunum

3 Pazarlama Aragtirmasi Sunum ve derse katiim

4 Endustriyel Pazarlar Sunum

5 Tuketici Pazarlari Sunum

6 Pazarlama Stratejisi Sunum ve derse katilim

7 Pazarlama Yonetim Sureci Sunum

8 Pazarlama Planlari ve Kontrol Sunum

9 Boliimlendirme, Hedef Pazar, Konumlandirma Sunum ve derse katiim

10 Uriin Karmasi Sunum

11 Marka Stratejileri Sunum

12 Fiyat Karmasi Sunum ve derse katilim

13 Dagiim Karmasi Sunum

14 Tutundurma Karmasi Sunum ve derse katilim

Dersin Ogrenme Giktilari

Sira No
001
002
003
004
005
006
007
008
009
010

Aciklama

Pazarlamanin temelini teskil eden kavram ve olgulari tanimlar ve 6rnekler verir

Pazar gevresi kavramini agiklar, pazar gevresini olusturan unsurlari analiz eder ve pazarlama ydnetimi agisindan gikarimlarini belirler

Tiketici davraniglarinin sebeplerini anlatir, yorumlar ve pazarlama programlarini olusturur

Pazarlama bilgi sistemleri kavramini anlatir, pazarlama yonetimi agisindan gerekli olan bilgi tiirlerini belirler ve analiz eder

Pazar bélimleme ve hedef pazar segimi kavramlarini tanimlar, bélimleme stirecinin nasil yapilacagini gosterir ve hedef pazar segimi olgusunu uygular
Temel pazarlama bilegenlerini analiz eder ve pazarlama siireci igindeki yerlerini organize eder

Bir isletmenin pazarlama faaliyetlerini analiz eder ve pazarlama programlarini olusturur

Pazarlama plani ve stratejik pazarlama planlamasi kavramlarini tanimlar, ilgili 6geleri belirler, stratejik pazarlama plani gelistirir ve uygular

Pazarlama baglaminda is diinyasinda yasanmakta olan gtincel olaylari ve gelismeleri degerlendirir, analiz eder ve rasyonel bir bakis agisiyla pazarlama programlarini gelistirir
Pazarlamadaki giincel gelismeleri takip eder ve yeni stratejilerin olusturulmasinda bunlari kullanir

Programin Ogrenme Giktilari

Sira No

P06
P05

P07

P09
PO8
P10
PO1
P04
PO3

P02

Aciklama

Stratejik Diisiinme: Ogrenciler, is diinyasindaki degisen kosullari analiz edebilme ve stratejik planlar olusturabilme becerisi kazanir.
Siirdiiriilebilirlik ve Teknolojik Uygulamalar: Ogrenciler, lojistik ve ticaret operasyonlarini siirdiiriilebilir ve teknoloji odakli bir sekilde yénetme yetenegi kazanir. Bu, siirdiiriilebilirlik ilkelerini anlama,
yesil lojistik uygulamalarini benimseme ve son teknolojileri kullanarak is stireglerini optimize etme yetenegini igerir.

Ulusal ve Uluslararas iletisim: Ogrenciler, farkli kiiltiirler ve diller arasinda etkili iletisim kurma yetenegi gelistirir. Bu, ulusal ve uluslararasi is diinyasinda basarili iletisim igin kritik bir yeterliliktir.

Veri Analizi: Ogrenciler, biiyik veri ve analitik araglarini kullanarak i siireglerini iyilestirme ve veriye dayall kararlar alma yetenegini gelistirir.

Risk Yonetimi: Ogrenciler, ticaret ve lojistik operasyonlarinda karsilagilan riskleri tanimlama, analiz etme ve etkili bir sekilde yénetme yetenegi kazanir.

Isbirligi ve Ekip Calismasi: Ogrenciler, gok kiiltiirlii ekiplerde calisma yetenegi kazanir ve isbirligi icinde karmasik projeleri yénetme yetenegini icerir.

Kiiresel Sorumluluk: Ogrenciler, kiiresel ticaretin etik ve siirdiriilebilir boyutlarina duyarliik gelistirir ve bu sorumlulukla kiiresel ekonomik ve sosyal sorunlari anlama yetenegi kazanir.

Kiiltirel Farkindalik: Ogrenciler, kiiltiirel gesitliligi anlama ve kiiresel pazarlarda etkili iletisim ve isbirligi kurma yetenegi gelistirir.

Etik Liderlik: Ogrenciler, is diinyasinda etik liderler olarak hareket etme yetenegi kazanir. Bu, toplumsal degerlere saygili bir sekilde kararlar alabilme ve is etigi konularinda hassaslik gésterme
becerisi igerir.

Yaratici Goziimleme: Ogrenciler, lojistik ve ticarette karsilagilan karmasik sorunlari analiz etme ve yaratici, etkili gdziimler tiretme becerisi gelistirir.

https://obs.bandirma.edu.tr/oibs/ /bologna/progCourseDetails.aspx?curCourse=750309&amp;lang=tr&amp;curProgID=5237



Degerlendirme Olgiitleri | | AKTS Hesaplama igerigi

Yariyill Calismalan Sayisi  Katki Etkinlik Sayisi  Siiresi Toplam s Yiikii Saati
Ara Sinav 1 %40 Ders Siiresi 12 2 24
Kisa Sinav 0 %0 Sinif Digi C. Suresi 12 2 24
Odev 0 %0 Odevler 6 6 36
Uygulama 0 %0 Sunum/Seminer Hazirlama 6 6 36
Proje 0 %0 Ara Sinavlar 1 2 2
Yariyll Sonu Sinavi 1 %60 Uygulama 0 0 0
S6zlu sinav 0 %0 Laboratuvar 0 0 0
Portfolyo 0 %0 Proje 0 0 0
Laboratuvar 0 %0 Yaryill Sonu Sinavi 1 2 2
Atdlye 0 %0 Toplam is Yiikii 124
Arazi Galismasi 0 %0 AKTS Kredisi 4
Seminer 0 %0

Sunum 0 %0

Bitirme calismasi 0 %0

Dersin Ogrenme Giktilarinin Programin Ogrenme Ciktilarina Katkilan

P01 /P02 P03 /P04 P05 P06 P07 P08 P09 P10

Tim| 3 |3[4|5|2|3|5/4|4|4
6013 |3 |3|5|3|3|[5|4/4]/4
002 3|3 |3|5|4|3|[5|4/4]/4
003 3 /3(3|5/4/3[5/4/44
004 3 |3 |3|5|4|3[5|4/4]/4
005 3 |3 |4|5|4|4|5|4/ 44
006 3 |3 |3|5|4|4|5|4/4]4
007 3 /3[3|5/4/4|[5/4/4 4
008 3 |3 |5|5|4|4|[5|4 /44
609 3 |3 |5(|5|4|4|5|4/4]4
010 3 |3 |5|5|4|4|5|44]4

https://obs.bandirma.edu.tr/oibs//bologna/progCourseDetails.aspx?curCourse=750. p;lang=tr p;curProgID=5237




Degerlendirme Olgiitleri

Yariyill Calismalan Sayisi  Katki
Tez 0 %0
Toplam %100

Dersin Ogrenme Giktilarinin Programin Ogrenme Ciktilarina Katkilan

ir

https://obs.bandirma.edu.tr/oibs//bologna/progCourseDetails.aspx?curCourse=750.

urProgID=5237




