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Omer Seyfettin Uygulamali Bilimler Fakiiltesi
Uluslararasi Ticaret ve Lojistik

|UTL2202 Uluslararasi Pazarlama
Yanyil Kodu Adi T+U Kredi AKTS
4 UTL2202 Uluslararasi Pazarlama 3 3 5
Ogrenim Tiirii Dersin Dili Dersin Diizeyi Dersin Staj Durumu Dersin Tiirii
Orgiin Ogretim Tirkce Fakiilte Yok Zorunlu
Boliimii/Programi On Kosul Dersin Koordinatorii Dersi Veren Dersin Yardimcilar
Uluslararasi Ticaret ve Lojistik Yok Dr. Ogr. Uyesi Elif Kog Yok

Dersin Amaci :
Bu dersin amac

1 lisans seviyesindeki 6grencilerin farkli kiiltlirler ve pazar sistemlerinde uluslararasi pazarlama faaliyetini ve isletmelerin uluslararasi pazarlama faaliyet ve stratejilerini analiz edip anlayabilmesidir.

Ogretim Yontem ve Teknikleri :
Ders uluslararasi pazarlamanin kiiltiir, ekonomik ve politik gevresi bilgilerini ve pazarlama bilegenleri ile ilgili konu ve stratejileri kapsar.

Dersin Kaynaklari

Kaynaklan Keegan, W. J. and Green, M. C. (2012) Global Marketing, 7th ed., Prentice Hall: Upper Saddle River, NJ. — ISBN: 978-0132719155<BR>Kog, Erdogan (2012),
Uluslararasi Pazarlama, Basilmamig Ders Notlari
Yuz ylize

Ders Yapisi

Matematik ve Temel Bilimler : Egitim Bilimleri

Miihendislik Bilimleri : Fen Bilimleri

Miihendislik Tasarimi : Saghk Bilimleri

Sosyal Bilimler : 100 Alan Bilgisi

Ders Konulan

Hafta Konu On Hazirlik Dokiimanlar

1 Uluslararasi Pazarlamaya Giris ve Uluslararasi Pazarlamanin Ulusal Pazarlamadan Temel Farklari »
1- Anlatim ve agiklamalar 2 - Ornek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

2 Uluslararasi Pazarlara Giris Nedenleri ve Kiiresel Basari Igin Gerekli Temel Faktorler 1- Anlatim ve agiklamalar 2 - Ornek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

3 Uluslararasi ve Ulusiistii Kuruluglar ve Bunlarin Uluslararasi Pazarlamaya Etkisi 1- Anlatim ve agiklamalar 2 - Ornek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartigmalar

4 Uluslararasi Pazarlama ve Killtirel Cevre 1 Anlatim ve agiklamalar 2 - Grnek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

5 Uluslararasi Pazarlama ve Politik Cevre 1 Anlatim ve agiklamalar 2 - Grnek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

6 Uluslararasi/Kiresel Bilgi Sistemleri ve Pazarlama Arastirmasi 1 Anlatim ve agiklamalar 2 - Grnek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

7 Pazar Béllimlendirme, Pazar Hedefleme ve Konumlandirma 1- Anlatim ve agiklamalar 2 - Grnek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

8 Pazar Bolimlendirme, Pazar Hedefleme ve Konumlandirma

9 Uluslararasi Pazarlara Giris Yontemleri 1- Anlatim ve agiklamalar 2 - Ornek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

10 Rekabet Avantajinin Stratejik Unsurlari 1 Anlatim ve agiklamalar 2 - Ornek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

11 Uluslararasi Pazarlamada Fiyatlandirma 1- Anlatim ve agiklamalar 2 - Ornek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

12 Uluslararasi Pazarlamada Dagitim Kararlar 1 Anlatim ve agiklamalar 2 - Grnek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

13 Uluslararasi Pazarlamada Pazarlama Iletigimi 1 Anlatim ve agiklamalar 2 - Grnek
ve vak a analizi 3 - Soru-cevap 4- Tartismalar

14 Uluslararasi Pazarlamada Pazarlama iletigimi

Dersin Ogrenme Giktilari

Sira No
001
002
003
004
005
006

Aciklama

Uluslararasi pazarlamanin makro (iilke ekonomisi ve kalkinmasi) ve mikro (isletmenin hayatta kalmasi ve biiylimesi) agidan uluslararasi pazarlamanin 6neminin ve faydalarinin anlar.
Uluslararasi pazarlarda isletmelerin karsilasabilecekleri pazarlama sorunlarini analiz eder ve bu sorunlara goziimler tretir.

Sayisal degerleri analiz eder uluslararasi pazar firsatlari ve tehditlerini tespit ederek uygun pazarlama stratejileri gelistirebilir.

Bir firma ve riin igin en uygun pazara giris yontemlerini degerlendirebilir ve karar verebilir.

Isletmelerin yaptiklari uluslararasi pazarlama hatalarini nigin yaptiklarini analiz edebilir ve bu hatalarin gergeklesmemesi icin yapilmasi gereken uygulamalari belirleyebilir.

Pazarlama bilgilerini etkin bir uluslararasi pazarlama plani olusturmada kullanabilir.

Programin Ogrenme Ciktilari

Sira No

P06
P05

P07

P09
P08
P10
P01
P04

Aciklama

Stratejik Diisiinme: Ogrenciler, is diinyasindaki degisen kosullari analiz edebilme ve stratejik planlar olusturabilme becerisi kazanir.
Sirdariilebilirlik ve Teknolojik Uygulamalar: Ogrenciler, lojistik ve ticaret operasyonlarini siirdiiriilebilir ve teknoloji odakli bir sekilde yénetme yetenedi kazanir. Bu, siirdiiriilebilirlik ilkelerini anlama,
yesil lojistik uygulamalarini benimseme ve son teknolojileri kullanarak is stireglerini optimize etme yetenegini igerir.

Ulusal ve Uluslararasi iletisim: Ogrenciler, farkl kiiltirler ve diller arasinda etkili iletisim kurma yetenegi gelistirir. Bu, ulusal ve uluslararas is diinyasinda bagarili iletisim igin kritik bir yeterliliktir.

Veri Analizi: Ogrenciler, biiyiik veri ve analitik araclarini kullanarak is siireglerini iyilestirme ve veriye dayal kararlar alma yetenegini gelistirir.

Risk Yonetimi: Ogrenciler, ticaret ve lojistik operasyonlarinda karsilagilan riskleri tanimlama, analiz etme ve etkili bir sekilde yénetme yetenegi kazanir.

Isbirligi ve Ekip Galismasi: Ogrenciler, cok kiiltiirlii ekiplerde calisma yetenegi kazanir ve igbirligi iginde karmasik projeleri yénetme yetenegini icerir.

Kiiresel Sorumluluk: Ogrenciler, kiiresel ticaretin etik ve siirdiriilebilir boyutlarina duyarlilik gelistirir ve bu sorumlulukla kiiresel ekonomik ve sosyal sorunlari anlama yetenegi kazanir.
Kiiltiirel Farkindalik: Ogrenciler, kiiltiirel gesitliligi anlama ve kiiresel pazarlarda etkili iletisim ve isbirligi kurma yetenegi gelistirir.



Etik Liderlik: Ogrenciler, is diinyasinda etik liderler olarak hareket etme yetenegi kazanir. Bu, toplumsal degerlere saygili bir sekilde kararlar alabilme ve is etigi konularinda hassaslik gésterme
becerisi igerir.
Yaratici Goziimleme: Ogrenciler, lojistik ve ticarette kargilasilan karmagik sorunlari analiz etme ve yaratici, etkili goziimler tiretme becerisi geligtirir.

https://obs.bandirma.edu.tr/oibs/ /bologna/progCourseDetails.aspx?curCourse=750 I tr&amp;curProgID=5237



Degerlendirme Olgiitleri | | AKTS Hesaplama igerigi

Yariyill Calismalan Sayisi  Katki Etkinlik Sayisi  Siiresi Toplam s Yiikii Saati
Ara Sinav 1 %40 Ders Siiresi 12 3 36
Kisa Sinav 0 %0 Sinif Digi G. Suresi 12 3 36
Odev 0 %0 Odevler 6 6 36
Uygulama 0 %0 Sunum/Seminer Hazirlama 6 6 36
Proje 0 %0 Ara Sinavlar 1 2 2
Yariyll Sonu Sinavi 1 %60 Uygulama 0 0 0
S6zlu sinav 0 %0 Laboratuvar 0 0 0
Portfolyo 0 %0 Proje 0 0 0
Laboratuvar 0 %0 Yaryill Sonu Sinavi 1 2 2
Atdlye 0 %0 Toplam is Yiikii 148
Arazi Galismasi 0 %0 AKTS Kredisi 5
Seminer 0 %0

Sunum 0 %0

Bitirme calismasi 0 %0

Dersin Ogrenme Giktilarinin Programin Ogrenme Ciktilarina Katkilan

P01 /P02 P03 /P04 P05 P06 P07 P08 P09 P10
Tim| 3 |53 /3 /4|5(3|4|4)|4

0013 |4 |2(3|4|4(3|3|2](3
002 4 |5|3|4|4|5|4|5/4]|5
0033 |5|2|3|3|5(3|4|5/|4
004 3 |5/3|4|4|5|4|5/3]|5
005 24 |3(3|3|4|2|4/4]|3
606 3 |5|2(3|4|5([3|4|5]|5

https://obs.bandirma.edu.tr/oibs/ /bologna/progCourseDetails.aspx?curCourse=750 p;lang=tr p;curProgID=5237




Degerlendirme Olgiitleri

Yariyill Calismalan Sayisi  Katki
Tez 0 %0
Toplam %100

Dersin Ogrenme Giktilarinin Programin Ogrenme Ciktilarina Katkilan

https://obs.bandirma.edu.tr/oibs//bologna/progCourseDetails.aspx?curCourse=7502.

urProgID=5237




